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CONSIRUCCIONES

NUEVA E]JMISIIfIN DIRECTIVA Y LIDERAZGO
ESTRATEGICO EN LA CONVENCION MINERA 2026

El Centro Paraguayo de Mineria (CPM) llevd adelante su Asam-
blea General Ordinaria, un encuentro clave donde no solo se rin-
dieron cuentas de lo actuado, sino que se trazo la hoja de ruta
para un sector que es motor del desarrollo nacional. La jornada
culming con la eleccion de la nueva Comision Directiva, que
asume con el compromi-so de fortalecer la unidad del gremio.

ENTRENA Y ACTUALIZA A OPERADORES DE NUEV0S
MODELOS DE LOS MONTACARGAS CROWN

La empresa GANDYS SA, para su marca Crown, desarrolld jor-
nadas de entrenamiento y actualizaciones para los operadores
de los nuevos modelos de Transpaletas, Equipos de Combustion
Interna y la Apiladora ESR 1200, que es una de las mas avan-
zadas en tecnologia.
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HOTEL DEL LAGO DE SAN BERNARDINO HOSPEDO A
IMPORTANTES FIGURAS HISTORICAS

El Hotel del Lago de San Bernardino fue fundado en 1888 por
Guillermo Weiller quien llego al Paraguay como inmigrante
de la postguerra de la Triple Alianza. En la actualidad es un
Hotel-Boutique, que se enfoca en el aspecto historico y cuenta
con excelentes servicios de Hoteleria y Gastronomia.

L

PARROQUIA SAN LORENZO DE NEMBY CUENTA CON
LEGADO JESUITA DESDE LA EPOCA DE LA COLONIA

El equipo de Maquinas & Construcciones visitd la Parroquia San
Lorenzo de Nemby, cuyo origen se remonta a la época de la Co-
lonia. Desde los inicios de la conquista y la colonizacion llegaron
las primeras congregaciones religiosas que se dedicaron a la
evangelizacion de los aborigenes que en su totalidad habitaban
en la entonces cono-cida como Provincia del Paraguay.
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A Caterpillar Brand

Casa Central: Ruta |ll Gral. Elizardo Aguino Km. 20 Tel.: 021 758 2000 R.A.
Chaco: Avda. Central ¢/ Calle Ultima - Loma Plata Tel.: 0492 252 042

Alto Parana: Ruta 7 km. 16 -Minga GuazuTel.: 0644 20910

ltapiia: Ruta VI, Km. 6 - Cambyreta Tel: 071 214 500/1

Canindeyu: Calle Las Residentas esqg. Guyrami - Katuete Cel.: 0981-183-243
San Pedro: Dr. Blas Garay, Ruta 8 km. 340 - Rio Verde / Cel.. 0981-384-530

consultas@hpetersen.com.py
www.hpetersen.com.py

H. Petersen
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NOTICIAS

“Nueva Comision Directivay
Liderazgo Estrategico en la

CONVENCION
MINERA 2026

El Centro Paraguayo de Mineria (CPM) llevo adelante su Asamblea
General Ordinaria, un encuentro clave donde no solo se rindieron
cuentas de lo actuado, sino que se trazo la hoja de ruta para un sec-
tor que es motor del desarrollo nacional. La jornada culming con la
eleccion de la nueva Comision Directiva, que asume con el compro-
miso de fortalecer la unidad del gremio.

UN EQUIPO PARAUNAETA-
PA DE MUCHO TRABAJO

Lanuevaconduccién, enca-
bezada por Christian Fischer,
refleja una mezcla de expe-
riencia y visién renovada. Al
asumir el cargo, Fischer fue
contundente sobre los desa-
fios que vienen:

"Este no es un cargo de es-
critorio, es un compromiso de
gestién directa. Asumimos con
la conviccién de que el CPM
debe ser el puente entre latec-
nologia,lamaquinariayelde-
sarrollo del pais. Tenemos un
equipo de primera para poner

las cartas sobrelamesaytra-
bajar en lo que realmente im-
porta:laformacién, laseguridad
juridica y el respaldo técnico
paranuestros socios”, destacd
el flamante Presidente.

PROTAGONISTAS ENLACON-
VENCION MINERA 2026
Elmarcodela Asambleafue
propicio para destacar el éxi-
to rotundo del sector en la re-
ciente Convencién Minera. El
CPM reafirmé que el potencial
minero del Paraguay depen-
de directamente de la calidad
y potencia de su maquinaria.



Raill GIrala subrayé laimpor-
tancia de las empresas que
marcaron presencia:

"Ver el despliegue de socios
como TRACTORFOZ, PAMPEI-
RO, RUROSU, IRIMAQ, VIAL-
TRAC, TIMBO e IMPORTADO-
RAPARANA enlaConvencién
nosllenade orgullo. No son solo
marcas; son empresas que in-
vierten, que traen tecnologiade
puntay que hoy son el pulmén
delaindustria. Su participacién
consolida al CPM como el re-
ferente indiscutido del sector”.

ASIQUEDOCONFORMADALANUEVA COMISION DIRECTIVA:

Presidente: Christian Fischer

Vicepresidente: Rail Girala

P de Asuntos Gremiales: Marcos Rivas

P de Asuntos de Administracién: Jorge Benitez
VP de Asuntos Educativos: Rebeca Cardozo

P de Asuntos de Maquinarias: Ruben Portillo
Secretaria: Javier Galarza

Tesoreria: Marcelo Pifieiro

Vocales Titulares: Carlos Rolandi, Alejandro Sar-
torio y Antonio Cristaldo.

Vocales Suplentes: Robert Ldpez y José Carlos
Gueyraund.

Comité Revisor de Cuentas:
Titulares: Eligio Lipez y Delci Ovelar,
Suplentes: Nelson Patifio y Daniel Rodriguez.

NOTICIAS 7

TiIMBO A sany

HACIA UN FUTURO CON FUERZA

Con esta nueva estructura, el Centro Pa-
raguayo de Mineria arranca un periodo
de gestion enfocado en profesionalizar
atinméaselrubroyasegurarquelavozde
los sacios se escuche en cadarincon del
pais.ComobiensedijoenlaAsamblea:"Se
viene una etapa de mucho trabajo para
fortalecer el sectory sequirimpulsando
el crecimiento del Paraguay".

DE DIENTES

DEERE

LOS DESAFIOS
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ste fue el primer hotel del

interior de Paraguayyesel

mas antiguo del Riodela
Plata. Hasta nuestros dias sigue
irradiando su espiritu de buena
época sobre ellago Ypacarai. El
Hotel del Lago fue edificado al
estilo de los balnearios de lu-
jo que hacian furor en la Costa
Azul francesa. La edificacién
conserva su atmoésfera de ese
tiempo, presente en sus sillas
vienesas, sus camas de Austria
y los viejos daguerrotipos del
“jet set” rioplatense que podia
pagarse el capricho de veranear
en el que era el Gnico hotel con
vistas al lago.

Con cuidadosos trabajos rea-
lizados en el afio 2006, el es-
tablecimiento logré recuperar
el estilo aportado por los inmi
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grantes alemanes del siglo XIX,
respetando las normas Unesco
para el patrimonio cultural, re-
abriendolas puertas como Ho-
tel-Museo & Centro Cultural.
Elhotel esuno delos mas em-
blematicos del Paraguay, que se
destaca porun halo de misterio,
mezcla de leyenda e historia.
Basta ingresar a la recepcién
para transportarse uno hasta
finales del siglo XIX y princi-
pios del XX, deshojar historias
que muchos no conocen. Des-
de el comedor Urutat se puede
apreciaruna gama de fotografias
de visitantes ilustres que algu-
navez pisaron el hotel, ademas
de objetos y muebles vieneses.
Algunos delos nombres que
vencieron al tiempo, y dejaron
sus huellas en el Hotel son elin-
signe guitarrista clasico Agustin
Pio Barrios "Mangoré”, el presi-
dente argentino Julio A. Roca,
el escritor francés Antoine de
Saint-Exupéry, el presidente
francés Charles de Gaulle, la
escritora sueca Ida Backman,
el musico José Asuncién Flo-
res, el presidente Eligio Aya-
la, el presidente de los Estados
Unidos Franklin D. Roosevelt, el
actor francés Charles Aznavour,

la actriz Isabel Sarli, el Presi-
dente Bernardino Caballero y
el Mariscal José Félix Estiga-
rribia, quien tenia una suite en
reserva casi permanente.

Por haber sido el lugar comdin de gran-
des cambios sociales y generacionales,
el Hotel del Lago de San Bernardinoforma
parte delamemoria colectivay constitu-
yeunicono dela historia sudamericana.
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ALAMBRE - MALLAS ELECTROSOLDADAS - PERFILES
Y TUBOS ESTRUCTURALES - SERVICIO DE CORTE Y
DOBLADO DE VARILLAS
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SOMOS DISTRIBUIDORES OFICIALES EN PARAGUAY

= £ L=

Casa Central: 220 737 - Av. Fernando de la Mora esq. Morquio
Suc. Artigas: 0981 201 721 - Av. Artigas 3585 y Sgto. Martinez

Suc. Acceso Sur: 0981 283 084 - Av. Acceso Sur ¢/ Av. Tro de Mayo
Suc. Minga Guazu: 0981 556 698 - Km 21 Ruta nro 7

Suc. Luque: 0981 247 692 - Maestro Félix entre Tte. Goni vy
Valeriano Zeballos

Suc. San Bernardino: 0983 855 816 - Av. Guillermo Neumann

s 2 o2 e ferroparpy (o) distribuidorhilti
Showroom Hilti: Av. Santisima Trinidad 366 ¢/ Américo Merlo

paraguay
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EMPRESAS

GANDYS

entrena y actualiza a operadores
de nuevos modelos de los

MONTACARGAS

-----------------------------------

omo responsable de la
capacitacion lider6 las
jornadas el técnico Jo-

sé Flores, quien por quinto afio
consecutivo estuvo en Paraguay
en el marco dela politica de ac-
tualizaciones y entrenamien-
to continuo de los operadores
de los equipos que representa
Gandys S.A.

En una entrevista con Ma-
quinasy Construcciones, José
Flores especificé que aborda-

ron capacitaciones en varios
equipos como los nuevos mo-
delos de Transpaletas, Equi-
pos de Combustién Interna y
la Apiladora ESR 1200, que es
una de las mas avanzadas en
tecnologia”.

Mencioné que Crown esuna
marca muy reconocida en el
mundo “porque llevamos 81
afios ya en el mercado de los
Montacargas. Resalté alaem-
presa Gandys como uno delos

La empresa GANDYS SA,
para su marca Crown,
desarrollé jornadas de
entrenamiento y actuali-
zaciones para los opera-
dores de los nuevos mo-
delos de Transpaletas,
Equipos de Combustion
Interna y la Apiladora
ESR 1200, que es una
de las mas avanzadas
en tecnologia.

S —
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distribuidores en LatinoAmé-
ricay su constante actualiza-
ciéndirigidaalostécnicos para
que estén preparados, ‘lo mejor
posible, en cuanto a diagnésti-
cos, mantenimiento y repara-
ciones de todos los modelos”.

Lajornada, dirigida por Jo-
sé estuvo enfocado al mante-
nimiento preventivo, “uno de
los puntos mas importante pa-
ramantener todoslos equipos
en sus 6ptimas condiciones y
evitar costos innecesarios a
largo plazo a los clientes de
Gandys S.A”

Aclaré que dependiendo del
modelo “se hace el intervalo
de mantenimiento de todoslos
equipos Crown, sea eléctrico o
combustién interna. También
tenemosla opcién enlos eléc-
tricos con bateria, plomo, acido
y litio que lo mas avanzado al
momento en este modelo que
ven aqui es un ESR 1200, el
cualincluye una pantalla tactil
de 7pulgadas, cosaquelosele
hace mas facil al técnico poder
monitorear y evaluar el equipo
al momento de un diagnéstico.

CONCLUYOQUELAMARCACROWN
amas del soporte técnico, la com-
paiiia brinda garantia, ventas, ser-
vicio, capacitaciones a vendedo-
res para que tengan informacion
necesaria al momento de visitar a
esosclientesy que el cliente pueda
recibir una educacion del tipo de
aplicacion que tiene y que le po-
damos ofrecer el modelo perfecto
para su aplicacion.




FERIA AGROPECUARIA
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celebro 65 anos

con nueva identidad y grandes
lanzamientos en Innovar 2026

En el marco de la celebracion
de sus 65 anos, Automaq par-
ticipo en la feria Innovar 2026,
la mayor feria agropecuaria del
Paraguay, donde presentaron sus
mas recientes novedades en sus
distintas divisiones, ademas de
revelar su nueva identidad ins-
titucional bajo el concepto “Mo-
VErse es Crecer’.

mas de seis décadas de
sufundacién, la compafiia
inicia una nueva etapare-

afirmando sulegado empresarial
y suvisién de futuro, acercando
tecnologia, maquinariay solucio-
nes paralos sectores productivos
que impulsan el crecimiento del
pais. Directivos de la compafiia
sefialaron que Automaq llegé a
Innovar con uno de los desplie-
gues mas ambiciosos de su his-
toria, presentando tecnologia de

- UNA VITRINA PARA LA REGION
Enestanuevaedicion de Innovar Automag
participd con dos espacios principales
dentrodelaferia: Un Stand Institucional
Multimarcasy un espacio exclusivo de-
dicadoaJohn Deere, una de las marcas
lideres mundiales enmaquinariaagricola.
ElStand Institucional reunid a las distintas
divisiones comerciales dea compafifa
automgviles, maquinaria agricola, ma-
quinaria vialy forestal, logisticay neu-
maticos, mostrando como laempresaa
lo largo de los afios, ha construido un
ecosistema desolucionesintegradas para
el desarrollo productivo del Paraguay.
Entre las marcas representadas por
Automaq en Paraguay se encuentran
referentes globales como Peugeot, Ci-
troén, John Deere, Kuhn, Komatsu, Bomayg,
Clark, DAF, TRP, Michelin y BFGoodrich,
alas que se suman nuevas incorpora-
ciones al portafolio como Neuméticos
GRITires y llantas Alcoa.
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i punta, maquinarias, vehiculos
| y soluciones integrales, orien-
I tadas a los sectores producti-
| vos que impulsan la economia
| paraguaya.

Con orgullo revelaron que,
detras de esta trayectoria em-
! presarial se encuentrala visién

de su fundador, Antonio Luis
PecciSaavedra, unemprende-
dor que entendié desde el ini-
cio que el desarrollo del pais
estariaintimamenteligadoala
capacidad de acercar tecnolo-
gia,innovaciény herramientas
de trabajo a quienes producen,
construyen y transportan.
Prueba de este compromiso
es que, amas de seis décadas,
ese legado sigue presente en
cada decisién dela empresay

EXPERIENCIA AUTOMAQ

El espacio fue concebido como una experiencia multisectorial para productores, empresarios y profesio-
nales, en el que los visitantes pudieron recorrer exhibiciones de maguinaria de gran porte, camiones,
montacargas, vehiculos y neumaticos, ademds de acceder a asesoramiento técnico especializado y ex-
periencias interactivas que permiten conocer el alcance de las soluciones ofrecidas por la compaiiia.

en cada solucién que llega al . Lapresencia en Innovar también reflejd el rol que Automag ha construido dentro del aparato productivo
campo, a la industria y la lo- : paraguayo, acompafiando durante mds de seis décadas el crecimiento de sectores clave como la agri-
gistica del Paraguay. : cultura, la construccion, la logistica y el transporte.

MONTACARGAS

"'\3\\1

CASA el Av. Mariscal José Félix
» Estigarribia Km. 9 - N° 1510

J G O M EZ S R L Fernando de la Mora, PY
Tel.: 500 149 - 502 850

ALINEACION Y BALANCEO WWW.casajgomez.com.py




"DE LA SOBERA

dijo presente en Innovar 2026
con soluciones integrales para

el agro y la industria

{: 105U & ©
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En el marco de una nueva
edicion de Innovar, JCB
se destaco con una soli-
da presencia, exhibiendo
un portafolio de maqui-
naria disefiado para res-
ponder a las exigencias
del productor y del sec-
tor industrial moderno.

e0cc0ccc00cc0000000000000000

urante la feria, lamarca
D present6 el manipulador

telescépico JCB 540-70,
una soluciénversatily eficien-
te para aplicaciones agricolas,
ideal para tareas de carga, ma-
nejo de insumosylogistica den-
tro del establecimiento. Su ca-
pacidad de elevacién y alcan-
ce lo convierten en un aliado
clave para optimizar tiempos
y mejorar la productividad en
el campo.

En el segmento de movi-
miento de suelo, se exhibieron
las excavadoras JCB205NTXy
JCBJS220LC, equipos robustos
que combinan potencia, preci-
sién y eficiencia en el consu-
mo de combustible, pensados
para trabajos exigentes tanto
en obras como en aplicaciones
agroindustriales.

Lapropuesta se completd con
el generador JCB 140 KVA, una
solucién confiable para garan-




tizar el suministro energético
endiferentes entornos,ylare-
conocidaretroexcavadoraJCB
3CX, un equipo emblematico
por su versatilidad y desem-
pefio en multiples tareas.

Asimismo, DE LA SOBERA
presentd también su linea de
montacargas Hyster-Yale, con
modelosde 2,5y 3,5 toneladas
enversiones diésel, ideales para
operaciones logisticas, alma-
cenamiento y movimiento de
materiales, destacandose por
su eficiencia, durabilidad y fa-
cilidad de operacioén.

Tecfil

v MAS EFICIENTE

INNSEVAR

201216

[ Conesta propuesta integral, DE LA SOBERA reafirma su compromiso con el de-
sarrollo del sector productivo, acercando tecnologia de vanguardia y soluciones adap-
tadas a las necesidades reales del mercado paraguayo.

EL FILTRO

ORIGINAL
DE

BRAS/L

+ MAXIMA POTENCIA
+ MAYOR DURABILIDAD

PRECIO MAYORISTA
Y DISTRIBUIDOR

A

NAUTOPARTES

CONTACTANOS AL 0972 426 000.MAS
DE 1.100 FILTROS EN STOCK PARA V0S.



con tecnologia de vanguardia
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dijo presente en Innovar 2026

I

urante la muestra, la em-
D presa presento surecono-

cidalinea de maquinarias
Caterpillar, exhibiendo equipos de
alto rendimiento y confiabilidad
como excavadoras, retroexcava-
dorasy palas cargadoras, disefia-
dos para maximizarla eficiencia
operativa en distintos entornos
de trabajo.

Asuvez, se sumalalinea SEM,
con la presentacién de los mode-
los 655Dy 636D, equipos que se
destacan por surobustez, versa-

tilidad y excelente relacién cos-
to-beneficio, ampliando asila ofer-
ta de soluciones para diferentes
necesidades del mercado.

En el segmento forestal, H. Pe-
tersenimpulsa con fuerzala pre-
senciade Equifor, marca que forma
parte del grupo, consolidando su
posicionamiento como referente
entecnologia para este sector. En
este espacio, se exhibieron solu-
ciones de marcas lideres a nivel
internacional como Ponsse, Wei-
ler, Manos y Nokian Tyres.

. A

En el marco de la Expo Innovar
2026, H. Petersen reafirmo su com-
promiso con el desarrollo produc-
tivo del pais, participando con una
destacada propuesta que reune solu-
ciones integrales para los sectores
de la construccion, vial y forestal.

Entre los equipos destacados se encontra-
ron el cabezal forestal Ponsse H7, el feller buncher
de Weiler y la carreta forestal Manos, configurando
una propuesta integral orientada a mejorar la pro-
ductividady eficiencia enlas operacionesforestales.

Conestaparticipacion, H.Petersen continia
fortaleciendo suvinculo con productores, empresas
y profesionales, acercandoinnovacion, respaldoy
tecnologia de primer nivel en uno de los eventos mas
importantes del calendario agroindustrial del pais.
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BALPAR S.A.

BALANZAS Y BASCULAS

BALPAR s

se destaca en la Feria Innovar

con tecnologias, calidad certificada

y soluciones a medida para el agro

no de los principales hitos
Upresentados por BALPAR

fuela obtencién dela acre-
ditacién a la Norma NP ISO/IEC
17025, como laboratorio de calibra-
cién acreditado por el Organismo
Nacional de Acreditacién (ONA).
Este logro representa un respal-
do técnico de alto nivel, garanti-
zando la confiabilidad, precisiéon
y trazabilidad de sus servicios, y
posicionando a la empresa como
un aliado estratégico para indus-
trias que requieren estandares de
calidad exigentes.

Asimismo, la empresa exhibid
unaamplia variedad de electréni-
cade pesaje, como indicadores de
pesoy celdasde carga, con equipos
de distintas marcas, capacidades
y caracteristicas, disefiados para
adaptarse a las necesidades es-
pecificas de cada cliente. En este
marco, se destacd especialmen-
te la celda de carga con maxima
proteccién IP68K y resistencia a
descargas atmosféricas, unasolu-
cién clave paraentornos exigentes.

Estetipo de tecnologia asegura
un alto nivel de proteccién contra
polvo, aguay condiciones climati-
casextremas, ademas deresguar-

dar el sistema ante tormentas eléc-
tricas, lo que se traduce en mayor
durabilidad, continuidad operativa
y precisién enlas mediciones. Esta
diversidad de soluciones permite
a BALPAR ofrecer propuestas a
medida paralaindustria paragua-
ya, optimizando procesos y me-
jorando el control en cada etapa
productiva.

[w@VARJ
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BALPAR S.A. tuvo una des-
tacada participacion en la
Feria Innovar 2026, reafir-
mando su posicionamiento
como referente en soluciones
de pesaje industrial en Pa-
raguay. En esta importante
vidriera del sector agrope-
cuario, la empresa recibio a
visitantes interesados en co-
nocer de cerca sus propues-
tas, generando un espacio
de intercambio directo con
productores, empresarios y
profesionales del rubro.

Otro de los grandes atractivos fue la bascula para camiones especialmente disefiada para el sector
agricola, destacdndose por su ancho de 3,5 metros, lo que facilita el ingreso de tractores y carrocerias
adicionales, brindando mayor comodidad y eficiencia operativa. Con esta propuesta, sumada a su re-
conocida relacidn calidad-precio, BALPAR S.A. se consolida como la mejor opcidn para los productores
del pais, acompafiando el crecimiento del sector con soluciones confiables, accesibles e innovadoras.
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Kurosu y Cia participo de
Innovar 2026, la feria agro-
pecuaria mas importante
del pais, realizada del 17
al 20 de marzo en Colo-
nia Yguazu, reafirmando
su compromiso con la in-
novacion y el desarrollo del
sector productivo.

|

KUROSU & CIA.

p P e s E nt e E n urante el evento, la

empresa presentd

I N N U V A R 2 U 2 B soluciones tecnolé-
gicas paraelagro, la cons-

truccioény el sector fores-

tal, ademas de lanzamien-

tos exclusivos y asesora-
miento especializado para

GENERADORES ' productores y empresas.

4
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TIMBO confirma presencia en
la Feria Innovar 2026, que se
realizara del 17 al 20 de mar-
zo, reafirmando su compromi-
so con el desarrollo del sector
productivo y la incorporacion de
tecnologia de vanguardia para
el trabajo en campo, transporte,
construccion y actividad forestal.

presente en la
Feria Innovar 2026

con su portafolio completo de
soluciones para transporte,
construccion y sector forestal
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segmentos productivos del pais.
Enelstand de TIMBO se ex-

hibieron distintas unidades y
configuraciones quereflejanla
versatilidad y robustez de ca-
damarca,ademas de asesora-
miento especializado por parte
del equipo comercial y técnico

urante los cuatro dias de

feria,losvisitantes pudie-

ron conocer de cerca el
amplio portafolio de marcasre-
presentadas por TIMBO, entre
ellas Sinotruk, Sany, Librelato,
Facchini, Tigercaty Fixit, con equi-
pos, implementos y soluciones
disefiadas para responder a las
necesidades de los diferentes

para acompafiar a los clientes
en la eleccién de la mejor so-
lucién para sus operaciones.

Asimismo, enelmarcodela
feria, la empresa ofrecié pro-
mocionesy condiciones espe-
ciales exclusivas, pensadas pa-
ra quienes deseen invertir en
nuevas unidades o ampliar su
flota durante el evento.
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S LA PRESENCIA EN INNOVAR representa una opurtunldad clave para que pmductores transpor-
SR : S tistas, contratistas y empresarios conozcan de primera mano las soluciones que TIMBO ofrece al

ENTRE LOS BENEFICIOS DIS- mercado apostando siempre a la innovacion, productividad y respaldo posventa.
PONIBLES PARA LOS VISI-

TANTES SE DESTACARON:
Condiciones comerciales es-
pemales paralaadquisicién
de equipos.

Promociones exclusivas va-
lidas tinicamente durante los
dias de feria.
Asesoramiento técnicoy co-
mercial personalizado.
Presentacién de soluciones
integrales para transporte,
construcciény sector forestal.

Importadory distribuidor exclusivo en Paraguay de lamarca
MACOMA environmental technologies, para sus productos
COOL ROOF y REVESTIMIENTOS FOTOCATALITICOS.
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SOLUCIONES EN CONCRETO Te traemos a Paraguay la

solucion inmediata para
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certificaciones B en edificacio-
nessustentables.
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HVESTIMIENTO FOTOCATALITICO PARA INTERIORSS
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Contacto: (0973) 890 025/ (0983) 466 902

Web: www.cristalsa.py - Correo: ventas@cristalsa.com.py
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FERIA AGROPECUARIA
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Pampeiro Agro participo de la Fe-
ria Innovar 2026, reafirmando su
compromiso con el desarrollo del
agro paraguayo a través de tec-
nologia, innovacion y soluciones
de alto rendimiento.

nestaedicion, laempresa

presentd el lanzamien-

to de la marca Staal en
Paraguay, incorporando una
nueva linea de maquinarias
agricolas destacadas por su
robustez, resistenciay eficien-
cia, pensadas para optimizar
el trabajo en el campo.

Entre los equipos exhibidos
se encontraron sembradorasy
plantadoras de tltima gene-
racion, ademas de soluciones
disefiadas para maximizar la
productividad del productor.

Durante la feria, los visitan-
tes pudieron acceder a aseso-
ramiento personalizado, con-
diciones comerciales exclusi-
vas, opciones de financiacién
y demostraciones de produc-
tos, en un espacio preparado
para brindar una experiencia
completa.

Conun portafolio integral de
marcasy soluciones, Pampeiro
Agro continta posicionandose
como un aliado estratégico del
productor, acompafiando laevo-
lucién del sector agropecuario.
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& Capacidad de carga
de2al2TN

Disefilo compacto y facil
montaje sobre camiones
y chasis

www.pampeiro.com.py
REPRESENTA P A M P E I R O Seguinosen @ @pampeiropy
Y DISTRIBUYE: l +595(994) 562-518

ventas@pampeiro.com.py
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con soluciones integrales en camiones,

maquinarias y movilidad eléctrica

n estaimportante vidriera del
E agronegocio, la compafiia ex-
hibié un completo portafolio
de soluciones que abarca sus re-
conocidas marcas de camiones y
magquinarias: Hyundai, con sus li-
neas de Hyundai
Maquinarias y Hyundai Camio-
nes,junto a Lonking, destacada por
su eficiencia y robustez en aplica-
ciones de trabajo intensivo. Como
gran novedad, Automotor presen-
t6 en la feria la marca Farizon, in-
troduciendo al mercado paragua-
yo una nueva generacién de vehi-

culos comerciales 100% eléctricos,
disefiados para ofrecer eficiencia
operativa, reduccién de costos y un
menor impacto ambiental. Esta in-
corporaciénrefuerza el compromi-
so de laempresa con lainnovacién
ylasostenibilidad en el transporte.

Durantelaferia, los visitantes pu-
dieron conocer de cerca equiposy
unidades orientadas a sectores cla-
ve como la agricultura, ganaderia,
construccion y logistica, ademas
de recibir asesoramiento especia-
lizado sobre soluciones adaptadas
a cada necesidad productiva.

Automotor dijo presente
en la nueva edicion de
Innovar 2026, consoli-
dando su posicionamiento
como aliado estratégico
para los sectores produc-
tivos del pais a través
de su division Automo-
tor Business.

mahincra

LAPARTICIPACIONENINNOVAR 2026 reafirmola apuesta
de Automotor por el desarrollo del pais, acompaiiando la
evolucidn del sector contecnologfa devanguardia, respaldo
posventa y un enfoque integral orientado a clientes B2B.
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Reparacion de componentes hidraulicos con procesos técnicos
que garantizan confiabilidad y mayor vida Gtil.
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EXPERTOS EN REPARACION
DE COMPONENTES HIDRAULICOS

Tecnologia y experiencia aplicadas a la reparacion hidraulica.

Puesta a punto de bombas, motores, valvulas, comandos hidraulicos y tomas de fuerza, entre otros
componentes. Se realizan procesos de evaluacibn técnica, reparacion, calibracion y pruebas de

funcionamiento para asegurar 6ptimo desempeno y mayor durabilidad.

Otros servicios:
@ &
Mantenimiento Fabricacién Soporte Técnico
y Reparacién y Proyectos
Desde el diagnéstico inicial hasta Produccién a medida, brindando Asistencia personalizada, con

soluciones hidraulicas adaptadas técnicos altamente capacitados.

la puesta en marcha final.
a sus necesidades.

021 648 990 | 0986 49 50 50 | 097117 73 00| WWW.HB.COMPY @ @
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GRUPO HB

no solo construye empresas:

[
impulsa alianzas que llevan

su negocio mas lejos.

En la edicion de Expo Innovar 2026, se presentdo como uno de los
principales referentes del sector, consolidando su presencia como
grupo empresarial y reafirmando su compromiso con la innovacion

y el desarrollo industrial del Paraguay.
esde su fundacién
D en 1995, Hidraulica
Brasil se especializa
en el desarrollo de solucio-
nes hidraulicas, abarcando
la provisién, instalacién y
mantenimiento de sistemas
aplicados a distintos sec-
tores de la industria. [
Con trayectoria técni-
ca, se ha posicionado co-
mo unreferente en el rubro,
brindando respuestas efi-
cientes, adaptadas a cada
necesidad y acompafian-
do a sus clientes con co-
nocimiento, experienciay
compromiso.
Estaespecializacién téc-
nicay operativa fue clave
paraampliar el alcance del
negocio, dandolugaral de-
sarrollo de nuevas lineas
y unidades.

ELPRIMER GRAN PASOEN ESTA EXPANSION SEDIO
EN2008 con la creacion de Movitec, especializada en
|arepresentacion de marcas lideres a nivel mundial en
equipos para el movimientoy manejo de cargas. Suen-
foque integra tecnologia, asesoria y respaldo técnico
para ofrecer soluciones que optimizan la operacidn
de cada cliente.

EN 2013, el grupo continud su evolucidn con la crea-
cién de Metauka, orientada al sector agricola en la zo-
na Este del pais. A través de servicios y reparaciones,
junto con la fabricacion de componentes hidrdulicos,
fortalecid su capacidad para desarrollar soluciones a
medida y acompanar los procesos productivos con
innovacion constante.

EN2024, el grupoincorporaa San Pablo, una unidad con
trayectoria consolidaday més de2.000 equiposenruta,
Especializada en la fabricacion de equipos especiales,
semirremolques, basculantes, carrocerias, siders, gra-
neleras, forestalesy plataformas; desarrolla soluciones
amedida que garantizan calidad estructural, seguridad
y eficiencia operativa para sectores como el agricola,
forestal, [a construccion y la industria.
Conelrespaldo del grupo, seimpulsa unanueva etapa
orientada a potenciar su capacidad productiva, forta-
lecer sus procesos y consolidar su posicionamiento
en el mercado.

EN2026, a partir del desarrollo natural dela divisidn de
alquiler dentro de Movitec, se constituye Eleven, enfoca-
daenel alquiler de equipos logisticos e intralogisticos
y plataformas de elevacion de personas. Esta unidad
surge parabrindar soluciones dgiles, con respaldo téc-
nicoy un enfoque centrado en la eficiencia operativa.
Hoy, Grupo HB es el resultado de tres décadas de
trabajo continuo, reflejado en cifras que respaldan su
trayectoria: 5 empresas operativas, mas de 300 colabo-
radores, mas de100.000 proyectos ejecutados, 25.000
clientes y la representacidn de mds de 150 marcas.
Este recorrido no solo evidencia crecimiento, sinotam-
hién una vision clara: acompaiar el desarrollo indus-
trial del pais mediante soluciones integrales, innova-
cidn constante y un firme compromiso con la calidad.
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§ ATP PARAGUAY

' realizo un encuentro
para presentar las
baterias europeas TAB
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La empresa ATP Paraguay, re-
conocida por su trayectoria de
mas de cuatro décadas en la
distribucion de productos de al-
ta calidad para el sector auto-
motriz, realizd el un encuentro
informativo dirigido a clientes
y aliados del rubro para com-
partir detalles y beneficios de
las baterias TAB., una marca
europea de alto rendimiento pa-
ra autos , camiones, generado-
res y para maquinarias viales .

urante lajornada se pre-
D sentaron las principales

caracteristicasyventajas
de estas baterias 100% euro-
peas, destacadas en el mercado
por su alta potencia de arran-
que enfrio (CCA), uno de los
valores mas altos disponibles
actualmente, lo que garanti-
za mayor confiabilidad, rendi-
mientoy durabilidad incluso en
condiciones exigentes.

-~ TA

Unamayor CCA implica menor mﬂstenm interna.

ia mej 1 de carga I
m:o,umnmmmeyumen_lg Eplacian 66 o
yﬁm esfiuerzo para el circuito eléctrico del vehiculo.




Elencuentro busco generar l A B H

batteries

un espacio cercano para con-
versar sobre tecnologia, inno-
vaciény desempefio en baterias
automotrices, permitiendo alos
participantes conocer de pri-
mera mano lasbondades de la

marcay suaporte alaeficiencia y ' -.

y seguridad de los vehiculos. = " -

I Con 48 aiios de experiencia, ATP Paraguay se ha consolidado como una empresa comprome-
tida con la calidad y a confianza de sus clientes, distribuyendo exclusivamente productos premium
respaldados por marcasinternacionalesy un equipo humano capacitado. A través de iniciativas como
este encuentro, la compaiia reafirma su mision de acercar al mercado paraguayo soluciones confia-
bles, innovadoras y de alto desempefio para el sector de maquinarias y automotriz.

IRIMAGY

MAS DE 50 ANOS DE INNOVACION Y LIDERAZGO
- S pDYnAPAC MARINI ERMONT
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CONSTRUCTION

BY METSO OUTOTEC

b Metso () SRHeavy

Tel: 021 645 396/7 Cel: (0986) 520 102 secretaria@irimag.com.py
Casa Central: Ruta PY 025 Km. 5 ¢/ calle San Francisco, Lugue - Py. OEHE irimag s.a.

Deposito y talleres: Ruta transchaco Km. 18,5 M.R.A. www.irimag.com.py
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El microcentro de Ciudad del Este
registra actualmente precios de
terrenos que alcanzan hasta casi
USD 5.000 por metro cuadrado,
valores que desarrolladores del
sector consideran desproporciona-
dos y fuera de mercado, situacion
que fue expuesta esta semana por
la especialista del area inmobilia-
ria, Jazmin Arias, al analizar el
panorama de inversion urbana y
advertir que los montos solicita-
dos estan frenando nuevos pro-
yectos en la zona.

eacuerdo conreferentes
D del rubro, el precio ra-

zonable del metro cua-
drado en el centro deberia ubi-
carse entre 300y 550 ddlares,
en funcién de la infraestruc-
tura disponible, el entorno y
el potencial real de desarrollo.
Sin embargo, enla actualidad
se ofrecen propiedades entre
700y 900 ddlares por metro
cuadrado, e incluso cifras muy
superiores que no guardan re-
lacién con el estado urbano
del sector.

Lavariacién de valores en-
tre un terrenoy otro es amplia
y carece de parametros claros.
Segun explicé Arias, desarro-
lladora inmobiliaria, no existe
una estandarizacién que per-
mita ordenar el mercado, lo que
generaincertidumbre entre in-
versores interesados en cons-

truir edificios de departamentos.

“Varios desarrolladores que
realizaron consultas prelimina-
res desistieron al conocer los
precios solicitados. En algunos
casos, las cotizaciones llega-
rona 1000 délares por metro
cuadrado, lo que encarece de
forma considerable cualquier
proyectoyreduce la rentabili-
dad esperada’”, indicé.

Desde el sector sostienen
que quienes adquieren de-
partamentos en la ciudad son
principalmente inversores, no
estudiantes, yapuntan a alqui-
leres tradicionales o tempora-
rios. En ese contexto, el costo
delterrenoresulta determinante
paralaviabilidad financierade
las obras, ya que impacta di-
rectamente en el precio finalde
venta o alquileryenel plazode
recuperacion de la inversién.

ADVIERTEN que cuando el valor del suelo supera ciertos pardmetros técnicos, el margen
de ganancia se reduce drasticamente y obliga a elevar el precio de las unidades, lo que

limita la demanda.



Con el objetivo de garan-
tizar una infraestructu-
ra duradera, se realizan
exhaustivas pruebas de
deformacion en mas de
100 kilometros de la Ru-
ta PY O1. Estos estudios
permiten evaluar la capa-
cidad de soporte de poder
proyectar las interven-
ciones y refuerzos que
seran necesarios para la

I N G E N I E R I A rehabilitacion del tramo.
(] - \\

realiza mediciones deflectométricas

para dimensionar las obras de
rehabilitacion necesarias para la PY 01

étrica Ingenieria
realizo el ensayo
dedeflectometria

de impacto pesado, que
consiste en un ensayo en
medir cuanto se hunde o
se deforma el pavimento,
simulandoasiunacargade
camiones que vanapasar
futuramente sobre el pa-
vimento en laruta PY Ol
Este ensayo se realiza
cada 200 metros en todo
el tramo, que abarca basi-
camente desdela progre-
siva 9.000, hasta la pro-
gresivall7.000 con estas
pruebas se podra evaluar
y ver si se aplicara algin
mantenimiento antes de
arrancar la obra.
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adistincién fue entregada durante
I una ceremonia global realizada
en China, que reunié a los prin-
cipales concesionarios y ejecutivos
de SANY a nivel mundial. En repre-
sentacién de TIMBO, Renato Zucco-
lillo, director de la compaifiia, estuvo
presente para recibir este importante
galardén, que reconoce el alto des-
empefio comercial, la excelencia en
la gestién integral y el compromiso
conlos mas exigentes estandares de
la marca.

Ademas, TIMBO alcanzé unlogro
derelevancia internacional al serre-
conocida como Top 10 Global enven-
tas de Excavadoras SANY, asi como
Top 10 Global en Servicios y Posven-
ta, destacandose porla calidad de su
atencién al cliente, el soporte técnico
especializado y el acompafiamiento

en ventas de Excavadoras

Es ....... S
Gilver Dealer SANY

y se posiciona en el Top 10 Global

permanente, factores clave para ga-
rantizar la continuidad operativayel
maximo rendimiento de los equipos.

Este reconocimiento no solo va-
lida el desempefio de TIMBO como
concesionario, sino que consolida a
Paraguay como un mercado estra-
tégico para SANY a nivel global, de-
mostrando la confianza de la marca
en el potencial del pais y en la sdli-
da propuesta de valor desarrollada
localmente, en un contexto de alta
competencia internacional.

Ellogro es el resultado de una es-
trategia sostenida, basada en la ca-
lidad de los productos, una atencién
cercana y profesional, y un robusto
respaldo postventa, pilares que han
impulsado el crecimiento de SANY
en Paraguay y su posicionamiento
en proyectos de gran escala.
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DESDE TIMBO celebramos este re-
conocimiento internacional que re-
fuerza nuestra alianza estratégica
con SANY, una marca lider a nivel
mundial en innovacidn, tecnologia
y soluciones para la industria de la
construccion y grandes proyectos.

TIMBO fue distinguida internacio-
nalmente por SANY, una de las
marcas lideres mundiales en ma-
quinaria pesada, al ser reconocida
como Silver Dealer SANY, posicio-
nandose entre los mejores conce-
sionarios de mas de 150 paises
donde la marca tiene presencia.

Silver Dealer

o
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de dolares en mejoras

econocido como Patrimonio
RMundial Natural porlaUNES-
CO desde 1986 y ubicado en

el corazén de la regioén trinacional,
el parque es una pieza central de la
economia turistica de Foz do Iguacu.
Desde 2022, la concesion turistica
estad a cargo de Urbia Cataratas, fir-
ma que impulsa una modernizaciéon
progresiva de servicios y circuitos.
El programa se apoya en tres li-

neas detrabajo: fortalecer el turismo
responsable, consolidar practicas
de sostenibilidad y promover inno-
vacién con impacto en el desarro-
llo regional. En esa linea, ya se im-
plementaron mejoras visibles como
nuevos circuitos internos, la pues-
ta en valor de senderos histéricos
y propuestas de visita en horarios
extendidos, incluyendo recorridos
al amanecer y al anochecer.

ENELPLANOCOMERCIALY GASTRO-
NOMICO, el parque amplid su oferta
con espacios de mayor capacidad para
recibirvisitantes, apuntandoaprolon-
garlaestadia promedioy diversificarel
consumo dentro del predio. Amediano
plazo, el proyecto incluye un circuito
de aventura con estructuras elevadas
y miradores sobre el rio Iguazi, ade-
més deintervencionesen el tradicional
recorrido haciala Garganta del Diablo
paraoptimizara circulacidn y la expe-
riencia panoramica,



Ana empresa o 9;: Senvicio

Repuestos para sistemas de transmision de maquinarias:

@rewnowno  CASE  CATERPILLAR

AGRICULTURE

JOHN DEERE

Somos lideres en Reparacion, Mantenimiento,
Venta de Repuestos y Accesorios para:
Turbos de todo tipo de vehiculos « Cajas de cambios manuales y autornéticas
Direccién Hidraulica - Grdas Hidraulicas « Cilindros Hidraulicos
Vélvulas, Comandos y Electro Vélvulas - Mangueras.

Unico concesionario Re paramos y
realizar servicios proveemaos con
calidad y garantia

Horario: Lunes a Viernes de 07:30 a 17:00 - Servicio 24 horas llamar al: 985 909246

Hernandarias N°839 casi Pedro de Mendoza, al costado de la Expo, Mariano R. Alonso - Paraguay +59521 753563

autorizado para
|
‘ @ @icaturbo e-mail: mfk@icaturbo.com.py - ventas2@icaturbo.com.py www.icaturbo.com.py
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El equipo de Maquinas &
Construcciones visito la
Parroquia San Lorenzo de
Nemby, cuyo origen se re-
monta a la época de la Colo-
nia. Desde los inicios de la
conquista y la colonizacion
llegaron las primeras con-
gregaciones religiosas que
se dedicaron a la evangeli-
zacion de los aborigenes que
en su totalidad habitaban en
la entonces conocida como
Provincia del Paraguay.

e entre estos grupos reli-
giosos, se destacaronen
el Paraguay los Jesuitas
y Franciscanos, con gran acti-
vidad misioneraalolargodela
Provincia. Para abarcarla tarea
pastoral, los religiosos funda-
ronvarios establecimientos que
se llamaban “reducciones” en
distintos puntos de Paraguay.
Las mismas se construian en
torno a un templo en donde se



administrabanlos sacramentos
y las doctrinas de la fe.

Los Jesuitas, a unos 15 kil6-
metros de Asuncién, poseian
unainmensa propiedad llama-
da “Campo Grande’, que luego
fue dividida para formar otra
reduccién al Sur de la Fronte-
ra entre los limites del Campo
Grande y préximo al rio Para-
guay, que separaba de los te-
rritorios de la Argentina.

La nueva reduccién empe-
z6 a poblarse como siempre en
torno aun templo, mas bien era
una capillay tenia como patrén
a San Lorenzo, de alli proviene
su nombre de San Lorenzo de
la Frontera. Los Jesuitas tra-
bajaron por varios afios en la
zona, hasta que en el afio 1767
fueron expulsados de la Colo-
nia porla situacién conflictiva
que sosteniala gobernaciénde

la época.

Varias reduccio-
nes fundadas por los Jesuitas
quedaron bajo el cuidado de
los franciscanos, que siguie-
ron con la evangelizacién. La
independencia del Paraguay
habia llegado en 1811 y unos
afios después el Dr. José Gas-
par Rodriguez de Francia asu-
mié el Poder manteniendo ala
Colonia en estado dictatorial,
inclusive ordené la expulsion
de todas las 6rdenes religio-
sas existentes en el Paraguay,
cuando transcurria el afio 1824.

Unos afios mas tarde, los po-
bladores de San Lorenzo de la
Frontera bendijeron una comu-
nidad cercana con elnombre de
Pa’i N1 (Campo de Sacerdote)
en memoria de los religiosos
que trabajaron enla zona; esta
comunidad hasta hoy dia existe.



EMPRESAS

‘BALPAR

n este marco surge la cam-
E pafia de marketing interno

“Equilibrando entre todos”,
unainiciativa orientada a fomen-
tar el trabajo en equipo, potenciar
el intercambio de conocimien-
tos y consolidar una cultura or-
ganizacional basada enlamejora
continua. A través de diferentes
acciones y espacios de aprendi-
zaje, la empresa promueve que
sus colaboradores sigan desa-
rrollando habilidades y capaci-
dades que contribuyan al creci-
miento conjunto.

Con esta campafia busca ge-
nerar un entorno en el que cada
integrante del equipo pueda apor-
tar su experienciay conocimiento,
fortaleciendo los vinculos entre
areas y consolidando equipos de
trabajo cada vez mas preparados.
La capacitacién constante, la mo-

5.A

~ apuesta por el conocimiento:
~ una inversion para la
mejora continua

tivaciény el aprendizaje comparti-
do forman parte de unavisién que
apunta a mejorar dia a dia, con el
objetivo de seguir brindando so-
luciones de mayor calidad y efi-
ciencia para el sector industrial
de todo el pais.

Almismo tiempo, BALPAR S A.
entiende que el conocimiento tam-
bién debe llegar a quienes con-
fian en sus productos. Por ello, la
empresa impulsa capacitaciones
gratuitas dirigidas a sus clientes,
con la conviccién de que el cono-
cimiento es una herramienta clave
paraelbuen funcionamiento delos
sistemas de pesaje. No basta con
contar con equipos de alta cali-
dad; es fundamental que quienes
los utilizan diariamente compren-
dan su funcionamiento y adquie-
ran conocimientos basicos para su
correcta y larga operacion.

BALPAR S.A. se encuen-
tra impulsando una fuerte
apuesta por la capacitacion
y el desarrollo de su equi- |
po humano, convencidos ‘
de que el crecimiento de
la empresa comienza con
el fortalecimiento de las
personas que la integran.

A TRAVES DE ESTAS INSTAN- ’
CIAS DE FORMACION, se bus- |
ca compartir buenas précticas

deuso, mantenimiento basicoy ‘
cuidados esenciales que permi- !
tan optimizar el desempefio de |
los equipos y prolongar su vi-
da til. De esta manera, BALPAR
S.A. reafirma su compromiso de
acompafiarasusclientesnosolo
contecnologiayserviciotécnico
especializado, sinotambién con
herramientas de conocimiento
quecontribuyanamantener una
operativa confiable, eficiente y
sostenible en el tiempo.
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Asistencia técnica permanente

en formato audiovisual

I material fue desa-
E rrollado por expertos

delamarcayestadi-
sefiado para que los usua-
rios puedan realizar tareas
habituales con seguridady
confianza.

Losvideos presentanins-
trucciones simples, clarasy
faciles de seguir sobre los
temas mas solicitados en
materia de mantenimiento.
Desde el reemplazo del filtro
de combustible y la insta-
lacién de baterias, hasta la
prueba del freno de servi-
cio o el mantenimiento de
cuchillas de precisién en
topadoras, la serie aborda
procedimientos clave que
forman parte del trabajo
cotidiano con los equipos.

Esterecurso audiovisual
complementa el Manual de
Operacién y Mantenimien-

to de cadamaquinayresul-
ta especialmente til para
aprendices y técnicos que
buscan reforzar conocimien-
tos mediante demostraciones
practicas. La informaciénes
aplicable de forma general
alasmaquinas, sin limitarse
a un modelo especifico, lo
que amplia su utilidad para
clientes con diferentes con-
figuraciones de flota.

Ademas, labibliotecain-
cluye instrucciones claras
paralainstalacién de kitsde
actualizacién Cat®, como
protectores de luces, protec-
tores de cabina y montajes
del sistema de supresién de
incendios. Los contenidos
estan producidos eninglés
y cuentan con subtitulos en
23 idiomas, facilitando el
acceso a usuarios de dis-
tintas regiones.

Con el objetivo de acom-
pafar de manera practica
y cercana a sus clientes,
Caterpillar ofrece una bi-
5 blioteca completa de videos
... instructivos sobre repara-
1 . ciones, mantenimiento e
inspeccion de equipos Cat®.

Los clientes pueden acceder libre-
mente a la serie completa a través
del canal oficial de lamarca en You-
Tube, en el siguiente enlace: https://
wwwyoutube.com/playlist?list=PLj-
MeT-rwp70j19Sy5CNIKxYzWzwiYpn42

La grasa para aplicaciones principales Cat es generalmente la mejor opcion,
ero consulta con tu concesionario Cat si estas trabajando en varias aplicacione:

Tu Manual de Operaciones y Mantenimiento tiene
Y una lista deubicaciones e intervalos de engrasado. *
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, NOTICIASE 4
LA 17° EDICION DEL

) CONCRETE SHOW

La 172 edicion del Concrete Show South  SOUTH AMERICA

America ya tiene fecha confirmada: se
llevara a cabo del 25 al 27 de agosto
de 2026 en el Sao Paulo Expo.

o8 =\ P, ¥

stanueva edicién se per-
E fila como la plataforma

delanzamiento paralas
tecnologias que dominan el ho-
rizonte de 2025 y 2026, con
un enfoque agresivo en la pro-
ductividad extrema y la des-
carbonizacién del sector.

Industrializacion y Prefabricados: Tras el
éxito de la"Mega Demo" de 2025, el 2026 se cen-
trard en sistemas de mamposteriaindustrializada
ymddulos habitacionales que reduzcan el tiempo
de obra en mds de un 30%.

ConcretoVerdey Circularidad: Veremos una
mayor presencia de soluciones para el aprove-
chamiento de residuos de construccidny nuevas
mezclas de concreto de bajo carbono, alineadas
con las metas de sostenibilidad globales.
Inteligencia Artificial y loT: La digitalizacion
del"canteiro de obras" (obra) serd protagonista,
con sensores inteligentes integrados en el con-
creto para monitorear el curado en tiempo real
y gemelos digitales para la gestidn de activos.
Pavimentacion Urbana y Rodoviaria: Se
espera una fuerte exhibicion de pavimentos ri-
gidos reforzados con macrofibras, una tendencia
creciente en Brasil por su capacidad para reducir
espesores y costos de mantenimiento.

Arena 120 Ideas: Continuara siendo el espa-
cio de charlas técnicas rapidas para actualiza-
cién inmediata.

Congreso "Construyendo Conocimiento":
Un programa de més de 50 horas de contenido
enfocado en las normativas técnicas mas recien-
tes de América Latina,

Exhibicion de Maquinaria Pesada: Se man-
tendrd el drea externa para demostraciones de
hombas, mezcladoras y equipos de gran porte.
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ueron48empresas -
brasilefias las que ¢
negociaronnuevos .

contratosenelpaisandi-  :

no, que en ese momen-
to lideraba las compras
de equipamientos viales

brasilefios.
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LAS EXPORTACIONES EN 2025

Lasexportacionesbrasilefias
en 2025 crecieron un 43,49%,
totalizando ventas al exterior
de 4.959 remolques y semirre-
molques, frente alos 3.456 del
afio anterior. Anfir informé en
sumomento que, aunque no se
habian publicado todaslas es-
tadisticas por pais, en
2024 el mercado chi- ===
leno habia liderado el
ranking con la adqui-
siciénde 1.124 equipos,
seguido por Paraguay
y Uruguay.

La primera ronda de reuniones de nego-
cios de ese aifio se realizo en Santiago,
segun un informe oficial. El encuentro
de Move Brasil, promovido por Anfir en
alianza con ApexBrasil, tuvo lugar del 17

al 19 marzo en la capital chilena.
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“Las empresas brasilefias
ofrecieron soluciones adecua-
das a las demandas del mer-
cado chileno, lo que explicé la
preferencia de los operadores
logisticos locales por nuestros
productos”, expllco José Carlos
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~ EMPRESAS
BRASILENAS

buscaron nuevos negocios ;"
con constructoras en Chile :

LAS EMPRESAS BRASILENAS
Las 48 empresas que estuvieron
presentes en la rueda de negocios
de Santiagofueron: 3D), Brasfit, Bras-
lux, Cardoso, Carrocerias Unido, Cata-
rina, Cobra, ComLink, Engatcar, Frigo
King, Facchini, Flash, Fluair, Furgdes
Joinville, Grimaldi, Guerra, Hallco, HC
Hornburg, Hyvado Brasil, Ibipord, La-

andon, RAV Componentes, Rhodoss,
Rivertec, Robustec, Rodofrio, Rodotéc-
nica, Rodovale, Rossetti, Silpa, Tecnnic,
Thermo Star, Thor, TKA, Triel, Truckvan,
Unyparts, VBC, Versdtil y Zurlo.
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con asfalto modificado;*
mezclas-drenantes:.*

microaglomerados .y ‘SMA;

—+

Dr.Ingeniero Rodalfo® =+
- Adridn Nosettis =+
Presidente de Ja Comision s & &
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Permanente del Asfalto

A nivel mundial, el rubro de la construccion vial ha experimentado
la aparicion de nuevas tecnologias en las ultimas décadas, y nues-
tra region no esta exenta a eso. Como ejemplo se puede mencionar
la llegada de las Mezclas Discontinuas con asfalto modificado, co-
mo las Mezclas drenantes, microaglomerados en caliente y SMA.
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Diferencia entre una mezcla discontinua

na de las primeras ex-

periencias con mezclas

discontinuas conunas-
falto modificado serealizé enla
ciudad de La Plata hace aproxi-
madamente unos 25 afios. Este
microaglomerado en caliente
del tipo F10 atn esta en ser-
vicio y fue una prueba experi-
mental llevada adelante porel
Laboratorios de Pavimentos e

(izquierda) y convencional (derecha)

Ingenieria Vial de la Facultad
de Ingenieria de la Universi-
dad de La Plata en Argentina.
Enla actualidad en argenti-
na se aplican mezclas discon-
tinuas envias de alta velocidad
enzonas urbanas, en estas ulti-
mas tiene prevalencia las SMA
ylosmicroaglomerados en ca-
liente del tipo F10, los pavimen-
tos drenantes tienen una menor

aplicacién.

En las autopistas y autovias
le confieren a la capa de roda-
dura caracteristicas especiales
muy apreciadas porlos usuarios
fundamentalmente el conforty
mayor seguridad, dado que dis-
minuyen las distancias de fre-
nado con superficies himedas.

En el caso de Paraguay, que
enlos Gltimos afios también ha
trabajado con estas nuevas tec-
nologias, en la Ruta PY1lya se
colocd una mezcla del tipo mi-
croaglomerados en caliente del
tipo F10, con una buena expe-
riencia. Teniendo en cuentalas
obras que se vienen ejecutando,
parael pais seria muy interesan-
te incursionar en las mezclas
SMA, por supuesto adaptando-
se a los materiales que existen
en el mercado local.

Los microaglomerados son
mezclas fabricadas en calien-
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te con arido de tamafio maximo
de 10-12 mm y que se colocan
en espesores delgados de 3,0-
3,5 cmaproximadamente. Su fi-
nalidad es dotarala carpetade
rodamiento de adecuadas con-
diciones de resistencia meca-
nica, macro textura, resistencia
al deslizamientoy propiedades
fonoabsorbentes.

Ademas, las mezclas dre-
nantes, que también podrian
implementarse en Paraguay,
se caracterizan por tener una
gran cantidad de huecos que

Colocacidn de un microaglomerado en caliente del tipo F10
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permite que el agua infiltre a
las capas inferiores impermea-
bles, por suresistencia al desli-
zamiento, disminucién del nivel
sonoro (atenuacién del ruido de
larodadura) y mejoramiento de
lareflectancia son muy aprecia-
das por los usuarios. Este tipo
de mezclas se concibieron origi-
nalmente para evacuar el agua
superficial y mejorar la adhe-
rencia neumatico-pavimento,
luego fueron considerados otros
aspectos adicionales parabrin-
dar mayor seguridad y confort.

NOTICIAS

PORSUPARTEEL CONCRETOASFALTICOEN
CALIENTEDELTIPO STONEMASTICASPHALF
(SMA) es la combinacion de un ligante asfal-
tico (convencional o modificado), agregados
(incluidoFiller) fibras y eventualmente aditivos.
Las fibras permiten colocar mayor cantidad de
ligante sin tener problemas de escurrimiento
0 exudacidn. Estas mezclas son elaboradas en
plantas asfalticas y colocadas en obras a una
temperatura muy superior a la temperatura
ambiente. Enlos préximos proyectos de obras
piblicas de Paraguay, esta seria una opcion
factible paraimplementar que presentan muy
buenas prestaciones de conforty seguridady
son mezclas que resisten muy bien el ahuella-
miento del trénsito, tiene mayor durabilidad y
menor mantenimiento,

Sibien es muy importante tener en cuenta la
experiencia de los paises de la regidn, estas
pueden adaptarse a los materiales de cons-
truccion que se utilizan en las obras del pais.
Paraguay siempre estd abiertoaimplementar
las nuevas tendencias quevansurgiendoenlo
que respecta a avances tecnoldgicos, y el uso
de estas mezclas en los proyectos venideros
podria ser una opcidn, ya que todavia tiene
un gran potencial de desarrollo en obras de
infraestructura.

SMA en un aeropuerto

47
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En el departamento de Ita-
pua, en el distrito de Trini-
dad se destaca el trabajo de
talentosos artesanos, quiénes
expresan su arte a traves
del tallado de piedras are-
nisca, que se pueden en-
contrar en la zona del
Arroyo Capiibary.

a familia Zarza, liderada
por Marcosy Cinthya Zar-
za, es una de las tantas
familias de la zona que se dedi-
ca al rubro, sulocal “Artesania
MZ" esta ubicada en el KM 30
de la Ruta PYO6, en Trinidad.
Los visitantes pueden ad-
quirir las figuras talladas, de
distintos disefios y tamafios,
desde 10.000 guaranies. En-
tre los disefios se destacan por
ejemplo las Ruinas Jesuiticas

sobresalen en el sur del pais

de Trinidad, Jests y San Cos-
me. “Sialguien tiene algin pe-
dido, el cliente nos puede traer
sin problemas el dibujo de su
preferencia y preparamos su
pedido’, comenté Cinthya Zarza.
“Comenzamos este empren-
dimiento con mi marido hace
unos afios, que fue guardia de
las Ruinas de Trinidad. En ese
entonces se interesé enlos tra-
bajos de los artesanos que ex-
ponian en el lugar, ellos le invi-
taronaprobarel talladoy
se capacité también para
realizarlos dibujos, actual-
mente toda la familia se
dedicaaestearte,yaque
nuestros hijos empezaron
a ayudarnos’, resalté.
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“LA GENTE SE INTERESA MUCHO
POR ESTE TIPO DE ARTESANIA, si
bien la mayoria de nuestros clientes

son paraguayos que hacen turismo
interno, hemos tenido ventas de gen-
te que vino de Espaiia, Japan, Brasily
Argentina’, acotd.

Contacto: (0985) 848 673
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Un total de 30 trabajadores
del sector operativo cul-
mino con éxito el proceso
de evaluacion y certifica-
cion de competencias como
conductores de transporte

Choferes de transporte de o carg o camoar, o

el marco de un operativo

carga certifican competencias e e e

en planta de EEEBN

ainiciativa estuvo dirigi-
I da a choferes empiricos
del sector logistico y de
transporte que, a través de este
proceso, pudieron validar for-
malmente sus habilidades ad-
quiridas en la practica laboral.
La evaluacion permitié certifi-
car competenciasvinculadas a
la preparacién del servicio de
transporte de cargas, la con-
duccién de vehiculos con car-
gas generales por carretera y
el transporte seguro de cargas
peligrosas.

El proceso fue llevado ade-
lante por la Direccién Nacional
de Transporte (Dinatran), que
actué como Centro Evaluador
acreditado, con el objetivo de
reconocer y formalizar las ca-
pacidades de trabajadores que
desempefian funciones clave
dentro de la cadena logistica
del pais.

La actividad fue impulsada
por el Ministerio de Trabajo,
Empleo y Seguridad Social, a
través del Sistema Nacional de
Formaciény Capacitaciéon La-
boral (Sinafocal), en articula-
cién con el Ministerio de Edu-
cacién y Ciencias.

de Cementos Concepcion
S.A.E. (CECON), ubicada
en San Lazaro, departa-
mento de Concepcidn.

I DESDELASINSTITUCIONES involucradas desta-
caron que estetipo deiniciativas busca fortalecer
elreconocimiento de las competencias laborales
delostrabajadores paraguayos, promoviendola
profesionalizacion del sector transporte y contri-
buyendoamejorar los estandares de seguridad
y eficiencia en la actividad logistica nacional.




La humedad de cimientos es un pro- .
blema que suele presentarse & Vieean Vieo
viendas antiguas, constru1d$ en~
épocas en las que era hahitual el
mortero de barro para las panedbs :
y no se aplicaba aislacion en pisos
y muros, como se hace actualmente. -
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OTROSISTEMA PARA ERRADICARLAHUMEDAD
DE LAS PAREDES, de més reciente creacidn, se
basa en lainversidn de polaridad. Se trata de un
equipo compuesto por una unidad de control, una
jabalina, una pequefia antena emisora, y varias
espigas de medicion para controlar el proceso de
secado. La unidad de control es la encargada de
transmitir las ondas que invierten la polaridad de
los muros (todos los muros tienen corriente es-
tdtica).Lahumedad es entonces atraida hacia la
tierra, donde se encuentra enterrada la jabalina,
debidamente aislada, a una profundidad de 50
cm. Alos 30 dias de la instalacion ya se detecta
una reduccién de la humedad superior al 40%.
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ste problema se mam—
ﬁestaprmmpalmente}n T

las paredes desdeel plso

"\a hasta unos 30! centlmetros de, -

altura’ (puede llegar hasta: dos =

metros sinoisetrata). Provocar
desde descascaramye_nto dela-
pinturahasta caida del revoque,
sin contar lo perjudicial que es
para la salud. Y

SISTEMAS PARA QUITAR
LAHUMEDAD EN CIMIENTOS

Elsistema mas drastico para
solucionarla humedad eslevan-
tar el piso y picar las paredes,
para luego aplicar un aislante
como cemento hidréfugo. Ac-
tualmente, hay varios sistemas
para erradicar esahumedadde

cimientos, sinnecesidad de pi-_

.
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“car paredes -t

*Unodeelloseslai 1nyecc1on

‘de silicatos dentro de las pare-

des afectadas, paralo.cual se .

\
o realiza’ (en forma profesional)

1a perforac1on en varios sitios -

del muro,aunos 13 centimetros
por encima del nivel del piso,y

. se procede a la inyeccién. No

esnecesario retirarlos zocalos.
La aplicacién es rapida y lim-
piay demora entre 7 y 45 dias
en secar, dependiendo del tipo
de silicato aplicado. No esne-
cesario repetir el tratamiento
porque el material aumenta su
resistencia alagua con el tiem-
po. En algunos casos se pican
las paredes por encima de los
zécalos, quitando el revoque,

y las perforaciones se hacen - =

con el'ladrillo a la vista.

-
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MAQUINAS
PESAIDAS

y revendedores ganan fuerza
en Latinoameérica

Los resultados positivos del 2025
confirman el posicionamiento de Link-Belt
ante la expansion del mercado en la region

El mercado global de maquinas pesadas vive un momento de expan-
sion, impulsado por inversiones en infraestructura, mineria, energia,
agronegocio y logistica. En Latinoameérica, con especial énfasis para
Brasil, dicho escenario crea oportunidades relevantes para fabricantes
de equipamientos y sus redes de distribuidores, que asumen un rol
cada vez mas estratégico en el desarrollo econémico regional.

egln andlisis de organismos
S multilaterales como el Banco

Mundial, el BID y la CEPAL,
asi como de instituciones brasilefias
como el IBGEy el BNDES, Latinoa-
mérica mantiene una agenda con-
sistente de inversiones en infraes-
tructura, concesiones y asociacio-
nes publico-privadas, asi como de

modernizacién del sector agricola.
En Brasil, proyectos destinados a
la infraestructura logistica, de sa-
neamiento y de energia refuerzan
la demanda de maquinas robustas,
eficientes y preparadas para operar
en aplicaciones severas, en donde
la productividad y la confiabilidad
son factores decisivos.

Dicho ambiente favorable s ha reflejado directa-
mente en los resultados de Link-Belt. En 2025, la
empresa registrd un crecimiento del 31 % en sus
negociosen Brasily Latinoamérica, excediendolas
metas establecidas y consolidando su presencia
enlaregion. Inclusoante un ambiente competitivo,
marcado por lafuerte presencia de los fabricantes
chinos, lasinestabilidades econdmicasylos desafios
politicos, laempresa mantuvo inversiones, amplio
su red de distribucion y fortalecid sus relaciones
con clientes y socios.

Para2026,aempresa proyecta un crecimiento adi-
cional del 20 %, con énfasis en el ingreso a nuevos
mercados en Latinoameérica, el refuerzo del equipo
regionaly el fortalecimiento del trabajo juntoalos
distribuidores. La estrategiaatnincluyeinversiones
enventasy posventa, programas de demostracion
técnica, ampliacion del tiempo de garantia de los
equipamientos y acciones orientadas a la compe-
titividad comercial.

“Estamos ante un mercadomas exigente, en busca
de productividad, confiabilidad y soporte técnico
dealtonivel. La expansion de lainfraestructuraen
Brasil y Latinoamérica crea un ambiente muy fa-
vorable para los fabricantes que conocen las par-
ticularidades locales y acttian cerca de los clien-
tes’ afirma Maysa Ribas, gerente de marketing de
Link-Belt para Latinoamérica.

Seguin la ejecutiva, el crecimiento reciente de la
empresa estd directamente asociado a la evolu-
cidn del rol de los distribuidores. “Més que vender
equipamientos, lared necesita brindar soluciones
completas enfocadas en el costototal de operacidn,
[adisponibilidad de maquinas, el soportetécnicoy
el relacionamiento a lo largo de todo el ciclo de vi-
dadelproducto. Este es un diferencial competitivo
cadavezmadsvalorado porel mercado’ sefialaella.
Otro factor que cobra relevancia es la bisqueda
de mayor eficiencia operativa y sostenibilidad. Sin
embargo, latransicidn haciatecnologias de menor
emision ocurre gradualmente en la region; los clien-
tesya priorizan equipamientos con menor consumo
de combustible, mayor durabilidad y rendimiento
consistente en operaciones severas —caracteris-
ticas esenciales en segmentos como infragstruc-
tura, mineria y agronegocio.

Eneste contexto, la expansion del mercado de mé-
quinas pesadas en Latinoaméricanosolo representa
el aumentodelademanda de equipamientos, sino
también una oportunidad para que fabricantes y
distribuidores consoliden asociaciones de largo
plazo, amplien inversiones en innovacidn y pro-
fesionalizacion de la red, y contribuyan al avance
de lainfraestructuray de la economia regional.
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i

Potencia neta del motor
130 hp @ 2.000R. P. M.

]

Peso operativo
14.000 kg

-3

Capacidad de la hoja
29m?
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Avda. Mcal. Lopez y Yeruti  Ruta VI KM 40, Bo. Sinuelo
&, +595 21 379 9400 &, +595 21 379 9555

maquinaria.construccion@automag.com.py @ www.automaq.com.py
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Durante lainspeccion del sis-

PELIGROS DEL tema hidraulico:
SISTEMA HIDR AULICO - Espere a que se enfrie el li- Use proteccién

quido antes de desconectar para sus ojos
Elsistema hidriulico esta

laslineas. Elliquido hidraulico
bajo presién cuando el mo

tor estd en marcha y puede
mantener la presion incluso
después de que el motor se
apague. Ejecute el ciclo de
todoslos controles hidrauli-
cos, incluyendo los contro
les auxiliares, después que
el motor se apague para ali-
viar la presién en las lineas

0

jADVERTENCIA! El
combustible diésel o liqui-
do hidraulico bajo presién
pueden penetrarlapielolo
ojosy causarlesiones gra-
ves, la ceguera o la muer-
te. Filtraciones de liquidos
bajo presién pueden no ser
visibles. Use un pedazo de
cartén o madera para en-
contrar fugas, no la mano.
Use una careta o gafas de
seguridad para protegerlos
ojos. Sielliquido se inyec-
ta en la piel, se debe reti-
rar dentro de pocas horas
por un médico familiariza-
do con este tipo de lesién.

caliente puede causar que-

maduras severas.

NO use sumano parabuscar
fugas. En cambio, use un pe-
dazo de cartén o papel para

buscarlas.

Use proteccién adecuada pa-
rasus ojos. Elfluido hidrauli-
co puede causar dafio ocular

permanente.

Al ventilar o llenar el
sistema hidraulico, suel-
te la tapa de llenado poco
apoco yretirela de forma
gradual.

Nuncarestablezca cual-
quier valvula de alivio en
el sistema hidraulico auna
presién mayor que lareco-
mendada por el fabricante.

Siga las instrucciones
del fabricante cuando tome
muestras de aceite.

No permita llamas
abiertas cerca del siste-
ma hidraulico.

presion pueden

uidos bajo alt

inyectarse en
el cuerpo

No exceda
los ajustes de
presion de
la fabrica




PELIGROS
DEL SISTEMA
ELECTRICO

Antes de trabajar en el sis-
tema eléctrico, desconecte los
cables de la bateria.

- Saque los cables de bateria
negativos (-) primero.

- Cuandovuelvaaconectarla
bateria, conecta los cables
negativos (-) Gltimos.

El electrolito delabateria con-
tiene acido, que esun VENENO
ypuede causar GRAVES QUE-
MADURAS QUIMICAS.

MOTOR OIL

jADVERTENCIA! EL electrolito dafia-
ralos ojos ola piel al contacto. Siempre
use una mascara para evitar electrolito
en los ojos. Si entra electrolito en los
ojos, lavelos inmediatamente con agua
limpia y busque atencién médica. Use
guantes de gomay ropa protectora para
evitar el contacto del electrolito con la
piel. Si el electrolito entra en contacto
con la piel o ropa expuesta, lavela in-
mediatamente con ropa limpia.

Si el electrolito se ingiere, busque
ATENCION MEDICA INMEDIATAMEN-
TE. NUNCA dé liquidos que provoquen
el vomito.

EVITE LESIONES

- Useuna careta para evitar contacto con

los ojos.

- Useguantesyropa resistentes a quimi-
cos para evitar que el electrolito toque

su piel o ropa normal.

iy M S
LT AUTOPARTES
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. Use proteccion
facial
Use ropa
protectora
TANQUES DE RESERVADE

AGUA

Vacielos tanques (silos tiene)
diariamente. Cuando hace frio es
especialmente importante que el
aire en el tanque se vacie al me-
nosunavez por turno. Asegirese
que el drenaje esté cerrado an-
tes de arrancar el motor.

PRECIO MAYORISTA

Y DISTRIBUIDOR

SOLICITE SU MATERIAL
TECNICO IMPRESO

0972 426 000
(©€3 YHAGUY AUTOPARTES

TYAAUTOPARTES
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EVITE EXPLOSION DE BATERIAS

8 .

jADVERTENCIAI! Evite posibles lesiones graves por explosién.
Las baterias de plomo-acido producen gases extremadamente
explosivos especialmente cuando se estan cargando. Manten-
ga arcos, chispas, llamas y el cigarrillo encendido a distancia.

- Nofume cercadelasbaterias.
- Reviselos cables delabate-
ria para el aislamiento ¢
gastado o dafia
- Mantenga ar
llamas abierta
baterias.
Proporcione
adecuada.

Nunca revise la ba
ria mediante la coloca-.
cién de un objeto de me-
tal a través de los bornes
de la bateria - la chispa
resultante podria causar
una explosion.

jADVERTENCIAI Evite posibles lesiones graves causadas
por explosién de la bateria. No cargue una bateria o realice un
arranque del motor con cables si la bateria esta congelada.
Calentar a 60°F (15.5°C) o la bateria puede explotar y causar
lesiones graves.

Reglas de seguridad durante tierra mas alejado de la ba-
un arranque de impulso de la teria y lejos de las lineas de
bateria: combustible. Nunca haga la Evite chispasy
- Sigalas instrucciones paraun conexién final en el impulsor "ac’;‘;; a;:'?;ias
“arranque de impulse de ba- o baterfa muerta - las chis- baterias
terfa”adecuado seginlo es- pas pueden encenderlos ga- E
pecificado en el material del ses explosivos presentes en
fabricante. la bateria.
- Asegurese que las maquinas - Al desconectar los cables AraEERo:
no se estan tocando. después de un arranque de @]‘[ ’ impulso, observe
- Observe las prioridades delas impulse, saque los cables en A polaridad y haga
baterias y conexiones. el orden reverso a como se “'t'mgmet"im:"
- Hagala conexién del cable fi- conecté (dltima conexién P

nal con el motor o el puntode primero).



¥l XCMG

-

POTENCIA BRUTA
120HP

PESO OPERACIONAL

14.890 KG

EXCAVADORA

RETSoBR. T

iProductos XCMG lideres nro.1 en Asiay nro. 3'en el mundo!

Central Sucursal Capiata Sucursal Itapua Sucursal Minga Guazu

Ruta Nacional N*O7 José Gaspar Avda. Ruta 2 km 1 Avda, B® Arroyo Para Avda. Km 16 Acaray -'Calle Sor
R. De Francia km 135 Finca N29127 Cambyreta - Itaplta Serafina, Minga Guazu

Laurel - Canindeyu > Capiata - Central Alto Parana

CONTACTANOS AL : 021 237 6545
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46 cemento superaronlos
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Enel a602025\as\lentas
1,87 millones de toneladas

. Puente Golden Gate (Estados Ilnidos)‘.
Cada cable de este puente ests construido con 27572 cables
i

e e Gt

roneladas, y fue la primera construcgign Que SODTERAsS individuales, totalizando unos 126,747 km de cable,

| laalturadelatran Pir4mide de Giza.
: <..‘'.°0.ooooo.ooooooaoooooao

la
te De Vlargas, Sededeld.
it fue construido por €l

[ idenci Repuiblica,
vicepresidencia dela .
arquitectoy constructor sueco Carlos Rehnfeldt, en 1887.

PuenteConfederacion (Canada). suconstuceisn
derpandé el empleo de una mezcla de concreto 60% mds
rgsnstente que el ordinario, debido | constante golpe del
viento, olas y nieve al que se expone.
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MOTORZIGHI

Baterias

BATERIAS PARA LINEA PESADA
100, 120, 150, 180 y 220 Ah

ESCANEA EL QR Y CONTACTA CON
NUESTROS ASESORES

.electfé:liese'l.com.py

ctrésdiesel

todo para tu auto
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PARA MAS INFO
iESCRIBINOS!



